
東証
一部

ＦＡＸお申込書

◉下記ご記入頂き、ＦＡＸをお送り下さい

仙台会場
12月2日（金）

ホテルメトロポリタン仙台

横浜会場
12月1日（木）

横浜ベイシェラトンホテル
＆タワーズ

大　宮
11/26（土）

パレスホテル大宮 3階「桔梗」
さいたま市大宮区桜木町1-7-5

船　橋
1１/２８（月）

船橋グランドホテル B1階「蘭」
船橋市本町7-11-1

横　浜
1２/１（木）

横浜ベイシェラトンホテル＆タワーズ 5階「柏」
横浜市西区北幸1-3-23

大宮会場
11月26日（土）
パレスホテル大宮

船橋会場
11月28日（月）
船橋グランドホテル

仙　台
12/2（金）

ホテルメトロポリタン仙台 3階「藤」
仙台市青葉区中央1丁目1-1

名古屋
11/15（火）

名鉄グランドホテル 11階「柏の間」 
名古屋市中村区名駅一丁目2番4号

大　阪
１1/22（火）

日本Ｍ＆Ａセンター 大阪支社 36階「セミナールーム」 
大阪市北区角田町8-1 梅田阪急ビルオフィスタワー36階

札　幌
11/17（木）

札幌グランドホテル 本館 3階「紅葉」
札幌市中央区北１条西４丁目

福　岡
11/29（火）

ＡＮＡクラウンプラザホテル福岡 ３階「ロータス」
福岡市博多区博多駅前3-3-3

東　京
11/25（金）

日本Ｍ＆Ａセンター 東京本社 24階「セミナールーム」
千代田区丸の内1-8-2 鉃鋼ビルディング24階

日本Ｍ＆Ａセンター
戦略セミナー事務局行き　FAX 03-6689-1462

億円 備考欄

□会社を譲渡することを検討したい
□無料株価診断を依頼したい

□事業承継を考えたい
□会社を買収することを検討したい

□業界・地域のM&Aの動向を聞きたい

携帯 会社（直通）

（お名前）

（部署・役職）

（部署・役職）

（氏名）

（氏名）

売上

ご関心があるものを
選択してください

貴社所在地

部署・役職 氏名

電話番号

メール

貴社名

受講票送付先
※貴社以外へ受講票の
発送を希望される方のみ
ご記入をお願いします。

開催時間は全会場共通 13：30～16：00（受付 13：00～）

◉全会場共通 13：30～16：00（受付 13：00～） ※お席に限りがありますので、お早目にお申込みください。

◉お申込みされる会場に □ してください✔

［1］建設業界におけるＭ＆Ａの活用法
　　 ●建設業界に起こっている業界再編   
　　 ●なぜオーナーは譲渡を決断したのか

　　 ［住宅・建築］譲渡オーナーの特別講演
［2］友好的Ｍ＆Ａによる事業承継の体験談   
　　 ●事業承継・Ｍ＆Ａを検討した背景とタイミング
　　 ●異業種の企業とのＭ＆Ａを選択した理由

通常会場

※お申込み後、「戦略セミナー事務局」から受講票を郵送します。

※お客様からご提供頂いた個人情報は備考欄記載の紹介機関と株式会社日本Ｍ＆Ａセンターとの間で共有いたします。
※ご記入頂いた情報につきまして、各種サービスのご案内・ご提供のためにのみ利用し厳重に保管・管理及び廃棄いたします。

建設・住宅・不動産業界のオーナーのための

事業承継・Ｍ＆Ａセミナー
《土木・建築工事》《設備工事・職別工事》《建設資材・機械の製造販売・レンタル》

《住宅・リフォーム》《不動産販売・管理・仲介》《ビルメンテナンス》
など建設業に関わる企業オーナー様向けのセミナーです 

参加者①（代表）

参加者②

参加者③

＠

様

東京会場
11月25日（金）
日本Ｍ＆Ａセンター

東京本社

大阪会場
11月22日（火）
日本Ｍ＆Ａセンター

大阪支社

名古屋会場
11月１５日（火）
名鉄グランドホテル

札幌会場
11月17日（木）
札幌グランドホテル 

福岡会場
11月29日（火）
ＡＮＡクラウン
プラザホテル福岡

特別企画会場



参加者
特　典

当日アンケート
ご提出で、

Ｍ＆Ａ書籍
プレゼント

業界再編時代の
M&A戦略

お申込み/お問い合わせ

03-6689-1462
0120-03-4150

セミナーのご案内、お申込みはこちらからもご覧頂けます▶

https://nihon-ma.co.jp/

各会場で
建設業界に精通した
業界再編部の
コンサルタントが
業界動向について
解説します。

業界再編部
課長

西田 賢史

業界再編部
ディールマネージャー

澤田 隆

業界再編部

山田 紘己

《セミナー内容》東京/大阪/名古屋/札幌/福岡 会場

［東京/大阪/名古屋 会場］ ［札幌/福岡 会場］

《セミナー内容》仙台/大宮/横浜/船橋 会場

常務取締役

大山 敬義

［テーマ2］
業界再編時代に突入！ 建設業におけるＭ＆Ａ活用法

［テーマ1］
友好的Ｍ＆Ａによる事業承継の体験談

［テーマ1］
業界再編時代に突入！ 建設業におけるＭ＆Ａ活用法

［テーマ2］
①実際に譲渡をしたオーナー経営者様のストーリーをご紹介
②各地域におけるＭ＆Ａ成約事例の解説

優良ハウスメーカー前代表による講演

セミナーご参加者様の声
●会社を売るのも正解、
　買うのも正解だと感じました。

●Ｍ＆Ａには反対でしたが、
　他の有力企業と一緒になることで
　会社の発展が実現できると感じました。

●中小企業であってもM&Aをすることが
　可能であることがわかりました。

建設業オーナー向けセミナー  全９会場で開催 ※日程の詳細は裏面をご覧下さい 建設業界に精通したコンサルタントが、業界動向について最新情報をお伝えします

※お申込後、「戦略セミナー事務局」の封筒で受講票を郵送します。直前のお申込み等で受講票が届かない場合、当日受付にてお名刺をご提出ください。

Web

お電話

FAX

●建設業に起こっている業界再編とは　●なぜオーナーは譲渡を決断したのか

●建設業に起こっている業界再編とは　●なぜオーナーは譲渡を決断したのか

1991年日本M&Aセンターの設立に参画。同
社初のM&Aコンサルタントとなる。以来25年
にわたり100件以上のM&A案件の成約実績を
もつ。実家が営んでいた会社が廃業した経験か
ら、熱意をもって企業のM&A・再生に取り組む。

タウンハウス様は岡山で、自然素材・「かわいい系」を売りにしたこだわりのある注文住宅を建築・販売
しております。消費増税の駆け込み需要後の落ち込みにも備え、健全な経営をしておりましたが、企業
の更なる発展のためにＭ＆Ａを検討されました。Ａ社の持つ豊富な人材・販売ネットワークに対しタウン
ハウス様の質の高いサービスの提供ができるようになり、相互に発展できるＭ＆Ａとなりました。

業界再編部 課長

西田 賢史
一橋大学経済学部卒業後、日本
M&Aセンターに入社。設備工事業、
ビルメンテナンス業を中心に、建設・
不動産業界を担当。毎年多数の業
界の案件成約を支援している。

5会場
限定

■設　　　立 ： 1991年4月
■本社所在地 ： 東京都千代田区丸の内1-8-2　鉃鋼ビルディング24階
■事 業 内 容 ： M&A（企業の譲渡・譲受）支援業務 
■ホームページ ： https://www.nihon-ma.co.jp/
■特　　　長 ：
　●中堅・中小企業のM&A成約支援実績は業界No.1の累計3,000件。
　●東証一部上場、M&A専門コンサルタント200名超。
　●企業の「存続と発展」を目的とした友好的M&Aを全国で支援。
　●全国の地方銀行9割、信用金庫7割、660の会計事務所と提携し、国内最大級のM&A情報ネットワークを構築。

［株式会社日本M&Aセンター］会社概要

（2015/10/1調べ）

特別企画 異業種との提携を選択！

Ａmazon
ビジネス・経済
ＣＩ・Ｍ＆Ａ部門

No.１

株式会社タウンハウス
前代表取締役

阿部 豊晴 様

  株式会社タウンハウス Ａ社
  （譲渡企業） （譲受け企業）

 事業内容 注文住宅・不動産事業 燃料小売業・住宅リフォーム業
 所在地 岡山県 中国地方
 売上高 約5億円 約50億円




