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1991年4月（創業25年）

千代田区丸の内1-8-2 鉃鋼ビルディング24階

大阪、名古屋、札幌、福岡、シンガポール

M&A支援（累計3,000件以上の成約実績）

httpｓ://www.nihon-ma.co.jp/

2017年 1月24日㊋
東京会場

11月29日㊋
大阪会場
11月25日㊎

名古屋会場
11月24日㊍

◉全会場共通 13：30~16：00（受付開始 13：00~） ※お席に限りがあるためお早目にお申込ください。

（成約実績・案件情報を紹介しています）

会 社 名

事業内容

所 在 地

売 上 高

天竜精機株式会社

コネクタ製造装置等の
製造・販売

長野県駒ケ根市

約20億円

譲渡企業

セレンディップ・
コンサルティング株式会社

譲受企業

経営・財務コンサルティング、
IPO支援

愛知県名古屋市

約50億円

テレビ東京「ガイアの夜明け」に
取り上げられた、中堅・中小企業
の有効なM&Aの活用方法を公
開！芦部様は3代目社長。経営は
順調に推移していたが、“同族経
営の限界”を感じ、M&Aを実施。
2年経ち、その本音に迫ります。

講師

株式会社日本Ｍ＆Ａセンター 執行役員事業法人部長 竹内 直樹
■M&A概要

1978年生（38歳）。2007年、日本Ｍ＆Ａセンター入社。
2014年、執行役員事業法人部長就任（現任）。
当社最年少執行役員。
入社以来、日本Ｍ＆Ａセンターが10年で売上が５倍となる
中、その成長を牽引し、100社を超えるM&Aを支援。
2016年、事業承継ナビゲーター取締役に就任し（現任）、
経営者個人のビジョン実現の実行支援も推進。

■講師略歴

講師

天竜精機株式会社 前社長 芦部 喜一様

東証一部
上場

中堅・中小企業のM&A仲介実績No.1

講演① 
同族経営から
組織経営へ
成長を実現した前オーナーの本音

売るか買うかではない、
どこと組んで成長するか

講演②

全ての企業がＭ＆Ａで成長できる

中堅・中小企業が急成長。勝ち組社長は知っているＭ＆Ａ活用法

成長戦略M&Aを活用した
参加
無料

オー
ナー
経営
者向
け

セミ
ナー

成長戦略セミナー前回の様子




