
［講 師］株式会社目標管理トレーニング
 代表取締役　加藤 雅士

講演内容

第１部

講演内容

第２部

第３部

・勝ち組になるために、今できることは何か？　    ・会社を強くする経営戦略の作り方とは？
・先行き不安や閉塞感を打破する方法とは？　　  ・業績改善、更なる成長のための打開策を一挙公開！

美容業界の経営者様向けセミナー

勝ち組になるための３つの視点
美容業界の経営者様向けセミナー

勝ち組になるための３つの視点

１．リーダーシップの定義
２．リーダーの過ち
３．悩めるスタッフが持ってないもの
４．スタッフの自動化

１. 美容業が創業時に使える公的融資制度
２．新規出店に使える公的融資制度
３．知っておきたい！融資を受ける５つの条件
４．【事例で学ぶ】公的融資活用法

［株式会社アクロネット］ 会社概要
■設　　　立 ： 2000年3月
■本社所在地 ： 東京都中央区日本橋本町4-8-15　ネオカワイビル6F 
■事業内容  ：ＩＴ企業向け経営支援・営業支援、
　　　　　　　　企業向けシステム提案、コンサルテーションなど
■ホームページ ： http://www.acro-net.com/
■特　　　徴 ： 
　●ＩＴと言われるあらゆる範囲で、アクロネットは、自社の営業
力とアクロネット・グループ各社の専門分野の強みを生かし、
お客様に満足度の高い、最適且つ高付加価値のソリューションを
ワンストップでご提供いたします。

［株式会社日本Ｍ＆Ａセンター］ 会社概要

創業、新規出店時の
公的融資活用法

Ｍ＆Ａの活用法

プロフィール

スタッフが自ら動く
環境づくり

［講 師］ 株式会社ヒップスターゲート
 代表取締役　渡邉 良文

プロフィール

富士通株式会社勤務を経て、人材育成に関するコンサルティングに従事。2007
年某大手電機メーカー新入社員 1200 人研修実施プロジェクトを総責任者として
マネジメントし、完遂させる。新人から管理職まで人材開発を幅広く手掛けており、
支援企業は100 社を超え、育成に関わった受講者総数は1万人にのぼる。

富士通、ベンチャー企業でCFO（最高財務責任者）を経て、中小企業の取締役
として企業再生と資金調達業務を担当する。2007年より、公的融資獲得支援を
行う目標管理トレーニングの代表に就任。美容業界おいては、創業時及び新店
舗、新業態進出時の資金を、低金利の公的融資で実現している資金調達のエ
キスパートである。

■１０月２５日（火）開催　参加無料■■１０月２５日（火）開催　参加無料■

■設　　　立 ： 1991年4月
■本社所在地 ： 東京都千代田区丸の内1-8-3  
 　  丸の内トラストタワー本館19階
■事業内容  ： Ｍ＆Ａ（企業の譲渡・譲受）支援業務
■ホームページ ： http://www.nihon-ma.co.jp/
■特　　　徴 ： 
　●Ｍ＆Ａ仲介専門会社唯一の東証一部上場企業。
　●企業の存続と発展を目的とした友好的Ｍ＆Ａを支援。
　●全国の約230の会計事務所・約240の地域金融機関と
　 ネットワークを構築し、中堅中小企業のM&A支援実績1,500件以上。

×

［講 師］ 株式会社日本Ｍ＆Ａセンター
 企業情報部　吉丸 彰一郎

プロフィール

大学卒業後、大手証券会社グループでの勤務を経て、1999 年よりM&Aアドバイザリー業務に従事。中堅中小企業から大手上場
企業の案件まで、さまざまな形態のM&Aを幅広く手掛け、これまで約 100 件の成約実績を有する。2009 年に日本M&Aセンターに
入社し、以来事業承継関連のM&Aを中心に取り組んでいる。



貴社名

ご参加について

部署・お役職

受講票送付先
〒

ご参加者名

メール

当日無料個別相談
のご希望

Ｍ＆Ａに関するご関心について □ 自社の譲渡を検討中　　□他社の買収を検討中　　□事業承継について検討中

□希望する　　　　　　　　　　　　　　　□希望しない

□ セミナーに参加する　　　　　　

TEL

※ご記入頂いた情報につきましては、各種サービスのご案内・ご提供のためにのみ利用し厳重に保管・管理及び廃棄いたします。

美容業界の経営者様向けセミナー特別ご招待
参加費：無料

※ご相談等ございましたらご記入ください。

＠

お申込・お問い合わせ

お電話から

FAXから

http://www.nihon-ma.co.jp/seminar/Webから
開催日の3日前までに受講票が郵送されない場合は、0120-03-4150までご連絡ください。

※お申込後、「戦略セミナー事務局」の名前で受講票を郵送いたします。

●開催日時：２０１１年１０月２５日（火）　13：30～16：30（受付13：00～）

●開催日時：日本Ｍ＆Ａセンターセミナールーム 千代田区丸の内1-8-3 丸の内トラストタワー本館19階

様　　　　他　　　名様

□今回はセミナーに参加できないが当日の資料がほしい

 ＦＡＸ.  ０３－６６８９－１４６２

フリーコール

下記事項をご記入の上、
FAXをお送りください。

0120-03-4150

FAX. 03-6689-1462

（株）日本Ｍ＆Ａセンター

戦略セミナー事務局 行

勝ち組になるための３つの視点


