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小規模企業向けシステム、初の成約！
“どこでも事業引継ぎ”サポートシステム上で歯科医院のマッチングが実現しました 

【大山】 　藤間先生、副島先生、このたびはＭ＆Ａ成約
まことにおめでとうございます。本件の成約は、今まで
Ｍ＆Ａの範疇に入らなかった個人事業・小企業の廃業や
開業、事業展開を可能とする、画期的な第一歩となりま
した。

　副島先生、当社とのＭ＆Ａの取り組みは初めてですが、
ご相談の経緯を教えてください。

【副島】　私どもは2013年6月に日本Ｍ＆Ａ協会に加盟
し、すぐにご相談し
たい案件が出てきま
した。浅野歯科医院
はかねてからの関与
先であり、東京の医
院の閉院を検討され
ていると相談を受け
たのがきっかけで
す。廃業するには原
状回復費が数百万円
かかることなどか
ら、医院の引継ぎも

検討されてはどうかとのアドバイスをしました。どのよ
うに相手を探すかというところで、日本Ｍ＆Ａセンター
の大串さんのアドバイスをもとに「“どこでも事業引継
ぎ” サポートシステム」を活用することになりました。

【大山】今回は、「“どこでも事業引継ぎ”サポートシス
テム」を活用したＭ＆Ａとしては初成約となりました。
藤間先生、このシステムについてはいかがでしたか？

【藤間】　以前より歯科医院の譲り受け希望が寄せられて
おり、今回システム上で歯科医院の譲渡希望情報をキャッ
チしました。業種検索でニーズにマッチした情報を取得
できるので、譲受け側への提案がしやすく、取り組みや
すくなったと思います。

【大山】副島先生はシステム上のマッチングと聞いてい
かがでしたか？

【副島】9月にご相談いただいたのですが、実は不動産
賃貸状況の関係で10月中には廃業か引継ぎか結論を出さ
なければならず、非常に急いでおられました。浅野先生
自身も個人的なつながりから引継ぎ相手を探していたよ

うですが、最終合意には至らなかったようです。このシ
ステムに登録したことで、早期にマッチングが実現した
ことに驚きました。
　もちろん浅野先生には大変喜んでいただけましたし、
顧問税理士としてもうれしく思っております。

【大山】藤間先生、今回、新規開業の手法としてはいか
がでしたか？

【藤間】歯科医院の新規開業は通常3500万円ほどかかる
といわれています。今回は引継ぎ手数料と譲渡価額のみ
で開業できましたので、かなり資金負担が抑えられたと
思います。スキームも工夫し、カルテがスムーズに引継
げるようにしました。また新規開業にあたっては行政の
新規指導が大きな負担になりますが、引継ぎの場合はす
でに開業している医院ですから、新規ほど厳しい指導を
受けずにスタートできそうです。

【大山】最後に、システムへのご意見をお願いします。

【藤間】　リアルタイムで情報が届くので成約スピードが
速くなるのがよい点です。さらにこれからは、情報をど
れだけ集められるかが重要になると思います。特に、売・
買の「ニーズ登録」をしておくと、システム上自動でマッ
チングが行われ、結果がメールが届きます。引継ぎを行
うか悩んでいる企業も、簡単な登録を行うと、お相手と
なる企業があるか無料で探すことができます。これは非
常に画期的で、今後当事務所も積極的に活用したいと考
えています。

【副島】　小規模零細企業の関与先も多いので、小企業の
Ｍ＆Ａに取り組んでいることは当事務所の強みにもなり
ます。今後もシステムの活用に積極的に取り組んでいき
たいと思っています。

【大山】“どこでも事業引継ぎ”サポートシステム」は今
後も多くのアドバイザーのみなさまにお使いいただける
よう改善を重ねてまいります。本日はありがとうござい
ました。

【譲渡企業】　浅野歯科医院
　　　　　　（東京都中央区）

事業引継ぎアドバイザーを
サポートします！

　２０１４年 1月、当社が運営する小規模事業者の事業引継ぎを支援するシステム「“どこでも事業引継ぎ”サポート
システム」上で、初めて成約に至りました。成約した２社の「事業引継ぎアドバイザー」をつとめられた、税理士法人
ＡＱＵＡの副島先生と、ＴＯＭＡコンサルタンツグループの藤間先生に、当社常務取締役大山がお話を伺いました。

“どこでも事業引継ぎ”サポートシステムとは？
　“どこでも事業引継ぎ”サポートシステムとは、日本Ｍ＆Ａセンターが運営する、年商１億
円以下の小規模企業の事業引継ぎのための日本で初めての画期的なシステムです。
　■Ｍ＆Ａに精通した全国の専門家ネットワークをフルに活用
　■厳選された専門家間を専用に設計された事業引継ぎ情報流通システム
　■契約締結までのフローを簡潔にし、コスト縮減を実現
日本で初めて、全国どこでも、どんな小さな規模の会社でも事業の引継ぎのお相手を探す
ことを可能にしました。

“どこでも事業引継ぎ”サポートシステム
https://www.nihon-ma.net/

「事業引継ぎアドバイザー」には、日本Ｍ＆Ａセンターの担当
者が「“どこでも事業引継ぎ”サポートシステム」の便利な使
い方をサポートしますので、安心してお使いいただけます。
新たな機能、「ニーズ登録」なども順次リリース中です。ぜひ
積極的にご活用ください。

浅野歯科医院
院長　浅野 治己 様

 北條弘明様

案件概要
【譲受け】　歯科医師　北條 弘明様
　　　　　（千葉県）

　浅野様は、平成６年３月、日本橋に浅野歯科医院を設立されました。浅野様は埼玉にも歯科医院を
開業されており、おひとりで２つの医院を経営されていましたが、このたび埼玉の医院に集中するため
日本橋の医院の譲渡を検討されました。その譲渡希望情報を「“どこでも事業引継ぎ” サポートシステ
ム」に登録。一方、ＴＯＭＡコンサルタンツグループのクライアントであり、医療コンサルティングを行う
株式会社ＤＥＮＲＩＣＨＥ（千葉県）よりご紹介いただいた北條様は、新規で歯科医院の開業を希望さ
れており、本システムのマッチングにより浅野歯科医院の紹介を受け、譲受けを決断されました。

システムサポート担当：金子真友

「２０１３年版中小企業白
書」にて、小規模事業者の
事業引継ぎに期待できる取
り組みとして、本システム
が紹介されています！

税理士法人ＡＱＵＡ　副島先生

ＴＯＭＡコンサルタンツグループ　藤間先生（右）と担当の田村氏

（左から）副島先生、大山、藤間先生

（税理士法人ＡＱＵＡ担当）
日本Ｍ＆Ａセンター　情報開発部 課長　中川 健太郎 
（ＴＯＭＡコンサルタンツグループ担当）

日本Ｍ＆Ａセンター　情報開発部　大串 未希

本件の事業引継ぎの流れ
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システム

成約

事業引継ぎ希望
（浅野歯科医院）

事業引受け希望
（北條様）

事業引継ぎアドバイザー
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システム上でマッチング

ＴＯＭＡコンサルタンツグループ
様は、Ｍ＆Ａの必要を強く意識し、
積極的に取組まれているため、ニー
ズへの感度が非常に高く、情報量が
圧倒的です。今後も更に連携を活性
化して参ります。

今回の成約で会計事務所にとって
Ｍ＆Ａが必要だと肌で感じていた
だくことができました。今後もＭ＆
Ａを通じて事務所のさらなる発展
に貢献していきます。
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